Описание отчета № 11007
Описание 
Отчет, предназначенный для оценки продаж по выбранным подразделениям, а также определения  объема проданной товарной позиции по отношению к общему объему продаж и расчета маржи помесячно.
Параметры 
· Дата начальная- начальная дата периода формирования отчета
· Дата конечная- конечная дата периода формирования отчета
· Подразделения - возможность выбора подразделений: одного подразделения/нескольких/только магазинов/только складов/все
· Товары
· Все- все товары, по которым были продажи за заданный период
· Все кроме служебных товаров - исключаются товары с кодом 1,2,3
· Группы - возможность выбора одной/нескольких товарных групп
· Классификатор-возможность выбора по свободному классификатору
· Менеджеры - возможность выбора по менеджерам закупа
· Коды - перечисление конкретных товаров через запятую
· Показатели- выбор какие показатели необходимо отображать на форме отчета
· Объем продаж (шт./кг.)
· Объем продаж (руб.)
· Наценка (%)
· Цена входная (руб.)
· Цена реализации (руб.)
· Маржа (%)

Режим вывода 
Tab
Отображаемые колонки
· Код - локальный код товара
· Наименование - полное наименование товара
Для каждого месяца в заданном периоде:
· Объем продаж (шт./кг.)- сумма  проданного товара
· Формула: кол-во проданного товара  по 3 линии - кол-во возвращенного товара покупателя по 5линии
· Объем продаж (руб.)- сумма  проданного товара
· Формула: сумма продаж по 3 линии – (кол-во возвращенного товара покупателя*( сумма продаж по 3 линии/кол-во проданного товара по 3 линии)
· Объем продаж (шт./кг.) % - отношение суммы Объем продаж (шт./кг.)  товарной позиции к общему Объему продаж(шт./кг.)  товара в анализируемом отчете 
· Объем продаж (руб.) % - отношение суммы Объем продаж (руб.)  товарной позиции к общей сумме Объем продаж (руб.) товара в анализируемом отчете 
· Наценка - прибыль  по товарам.
· Формула: Объем продаж (руб.)- Цена входная*Объем продаж (шт.)
· Цена входная - Себестоимость товара по 3 линии/ (кол-во проданного товара по 3 линии+кол-во возвращенного товара от покупателя по 5 линии)
· Цена реализации - средневзвешенная цена реализации
· Формула: сумма проданного товара (руб.) по 3 линии/ кол-во проданного товара по 3 линии (шт./кг.)
· Маржа - маржинальный доход компании
· Формула: Объем продаж (руб.)- (Входная цена*Объем продаж (шт.))/Объем продаж (руб.)*100
· Формат-формат товара, указанный в карточке товара ассортиментного справочника
· Производитель - производитель, указанный в карточке товара ассортиментного справочника
· Страна производителя - страна, указанная в справочнике производителя в поле «Регион»
· Последний сторонний поставщик -   определяется по приходным накладным (все типы приходных накладных).Анализируются приходы за период формирования отчета. Не анализируются поставщики, являющиеся собственными юридическими лицами.
· Кол-во сторонних поставщиков – количество поставщиков, по которым были приходы за анализируемый период отчета. Не анализируются поставщики, являющиеся собственными юридическими лицами.
· Менеджеры - менеджер закупа, к которому относится данный товар по товарной группе.Если менеджеров несколько-они перечисляются через запятую.
· Запрет заказа - признак запрета заказа товарной позиции на анализируемое подразделение
· Группа 1…N- товарный классификатор N-того уровня


Особенности
1. Если по итоговым значениям сумма  проданного товара меньше 0 (возвратов было больше, чем продано товаров), то  значение продажи такого товара устанавливается=0;
2. [bookmark: _GoBack]При задании периода даты неважны, анализируются только месяц и год, указанный в параметре «Дата».
Экспорт
Реализована возможность  экспорта в Excel
Для этого необходимо сформировать отчет в режиме просмотра и нажать кнопку [image: ] на панели просмотра.
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